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Arca innova il Private banking

«Investitori sempre p

U aftenh

ai criteri di sostenibilita»

La MiFIDII e I'innovazione tecnologica
stanno cambiando il Private banking,

un settore in salute grazie alle buone
performance dei mercati azionari
e obbligazionari negli ultimi anni

m MILANO
9 UN SETTORE sottoposto
E ni, per introduzione di
nuove tecnologie sui pro-
ne con il cliente e dei requisiti re-
golamentari che derivano dalla
«resta in salute anche grazie alle
forti performance dei mercati azio-
anni». Alla luce anche dei dati
dell’associazione di settore, la Ai-
ne positiva delle masse a marzo
del 5% rispetto alla fine del 2018,
fetto mercato, Ugo Loser, ammini-
stratore delegato di Arca Fondi
tive positive alla gestione dei patri-
moni e degli investimenti di chi
fida alla consulenza di un profes-
sionista.
quali sono le richieste princi-
pali dei clienti: rendimento,
menti di breve o medio-lun-
eriodo?
prattutto assistenza continua, me-
diante strumenti semplici e che
stenti, in primo luogo gli strumen-
ti digitali. La relazione con il con-
in tal modo rafforzata. Trasparen-
za e semplicita sono principi asso-
dotti, che siano essi fondi, gestio-
ni o altro. Inoltre oggi i clienti sen-
investimento attento ai criteri di
sostenibilita».
glio diversificato per un clien-
fe private?

Achille Perego
«a notevoli trasformazio-
dotti e sugli strumenti di relazio-
MiFIDII». Ma il Private banking
nari e obbligazionari negli ultimi
pb, dai quali emerge una variazio-
dovuta in buona parte anche all’ef-
SGR, guarda con fiducia e prospet-
ha portafogli pit consistenti e si af-
Dottor Loser, in questa fase
meno rischiositd e investi-
«(?rg o che i clienti desiderino so-
sfruttano tutte le tecnologie esi-
sulente & fondamentale e ne esce
lutamente validi anche per i pro-
tono sempre pill la necessita di un
Come si costruisce un poriafo-
f(A parte 'ovvia analisi (Aiel profilo

di rischio e dei bisogni finanziari
(e non) del cliente, credo che ci vo-
glia soprattutto una larga dose di

buon senso finanziario. Che signi-
fica prodotti di risparmio di buo-
na qualitd, comprovata da almeno
qualche decennio di storia; un ap-
proccio di lungo periodo che non
insegue le mode né rincorre le per-
formance».

Quale impatto sta avendo

Vintroduzione delle normati-

ve MIFIDII?
«Sugli operatori del settore MiFI-
DII ha imposto parecchi adempi-
menti e oneri operativi. Dobbia-
mo perd riconoscere che ne esce
rafforzata la trasparenza e la tutela
nei confronti dei consumatori, an-
zi societd come Arca Fondi la stan-
no trasformando in uno dei pro-
pri punti di forza nella relazione e
assistenza con i clienti e i distribu-
tori».

Com’é sirutturata l'offerta

rivate di Arca?

«Tutti i prodotti e servizi sono di
ottima qualita e distintivi, quindi
adatti anche alla clientela private.
Inoltre, negli ultimi anni, abbia-
mo creato una sicav lussembur-
ghese, Sidera Funds Sicav, di cui
siamo Investment Manager e Glo-
bal Distributor. Nei comparti Si-
dera abbiamo concentrato le no-
stre strategie pil1 attive che sfrutta-
no la massima flessibilita offerta
dalle Sicav, nonché collaboriamo
conalcuni partner strategici inter-
nazionali. I fondi Sidera Sicav
puntano a risultati molto perfor-
manti, penso ad esempio al com-
parto flessibile Sidera Equity Glo-
bal Leaders che pud variare I’azio-
nario dinamicamente da 0% al
100% molto velocemente e questo
gli ha permesso di avere rendi-
menti sempre positivi dalla sua
partenza nel 2016, compreso il
2018 dove la maggior parte dei ge-
stori, specialmente azionari, ha
avuto rendimenti molto negati-

Vin.

Quali sono le strategie in cor-

so?
«Gia da alcuni anni i mercati fi-
nanziari sono in larga parte in-
fluenzati dalle politiche moneta-
rie delle maggiori banche centra-
li, che continuano a essere molto
accomodanti. Anche negli Usa,
dove il ciclo economico ¢ molto
piu avanti e la disoccupazione ai
minimi storici, la Fed ha dichiara-
to di voler potenzialmente abbas-
sare di nuovo i tassi di interesse.
Queste sono condizioni globali
molto favorevoli a tutte le classi di
attivo, sia obbligazionarie sia azio-
narie, sia ad alto rating sia a rating

infaninra (Cawma 3 eionhi lagat: alla
LIICIIVIC. WLV, 1 11501 ICgall allc

guerre commerciali e da un rallen-
tamento dell’attivita economica
esistono e quindi il portafoglio
dev’essere sempre diversificato e
non troppo aggressivos.

Come Arca conquista la fidu-

cia dei clienti private?
«Da oltre 35 anni i nostri punti di
forza sono la serieta e la trasparen-
za, nonché I'innovazione. Per in-
novazione intendo I'innovazione
tecnologica e di prodotto a servi-
zio dei clienti, dei distributori e
dei nostri gestori. Noi, ad esem-
pio, siamo attivi in diversi ambiti
del cosiddetto Fintech, per appli-
carne i principi migliori in tutto
cio che facciamo e avere maggiore
efficienza e minori costi. Inoltre
abbiamo appena firmato i Princi-
pi per I'Investimento Sostenibile
delle Nazioni Unite (UN PRI) e
saremo quindi innovatori a breve
anche in questo campo».
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